
UNTERNEHMENSPROFIL
—
1. HALBJAHR 2013



515 
AnzAhl der Kunden

10
StAndorte weltweit

ChF 7.8 milliArden
trAnSAKtionSvolumen

ChF 81.9 millionen 
BetrieBSertrAg

ChF 21.5 millionen 
Konzerngewinn

KennzAhlen
unternehmenSproFil 1. hAlBjAhr 2013

trAnSAKtionSvolumen

 leonteq Securities 46%
 white-labeling  54%

AnzAhl emittierter produKte

 leonteq Securities 36%
 white-labeling  64%

25

20

15

10

5

0

Konzerngewinn (ChF mio.)

h1 2012

9.6

h2 2012

10.9

h1 2013

21.5



1 Kunden (Intermediäre): Definiert als Finanzinstitute, unabhängige Vermögensverwalter (einschliesslich Versicherungsmaklern und Vertriebspartnern), institutionelle Anleger oder 
Versicherungen, die auf Basis einer Vertriebsvereinbarung im entsprechenden Zeitraum im Namen ihrer jeweiligen Kunden oder auf eigene Rechnung mindestens eine Primär-  
oder Sekundärmarkttransaktion abgeschlossen haben

2 Schätzungen des Managements
3 Primärmarktkunden: Definiert als Anzahl der Kunden, die im entsprechenden Zeitraum mindestens eine Primärmarkttransaktion abgeschlossen haben
4 Kundenbindungsquote: Definiert als Verhältnis der Anzahl der wiederkehrenden Primärmarktkunden zur Anzahl der Kunden, die im entsprechenden Zeitraum mindestens eine 

Primärmarkttransaktion abgeschlossen haben
5 Transaktionsvolumen: Definiert als Total des Nominalbetrags aller emittierten und gehandelten strukturierten Produkte

* Aktienkurs am 23.08.2013: CHF 78.50

Aktienkurs* Chf 57.35 

Ausstehende Aktien 6’666’665 aktien

Marktkapitalisierung Chf 382.3 mio.

Börsenkotierung siX swiss exchange (main standard)

Symbol leon

ISIN Ch0190891181

aKtieninformation (stand: 30 jUni 2013)

Kennzahlen

H1 2013 H1 2012
Veränderung  

zu H1 2012

anzahl der Kunden1, 2 515 406 27%

primärmarktkunden2, 3 389 317 23%

Kundenbindungsquote4 71% 70% 1pp

transaktionsvolumen (Chf mrd.)5 7.8 5.8 34%

total betriebsertrag (Chf mio.) 81.9 63.4 29%

in bp des transaktionsvolumens 105 109 (4%)

total geschäftsaufwand (Chf mio.) (57.2) (53.2) 8%

Kosten-ertrags-verhältnis 70% 84% (14pp)

ergebnis vor steuern (Chf mio.) 24.7 10.2 142%

Konzerngewinn (Chf mio.) 21.5 9.6 124%
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Wir schauen auf ein erfolgreiches erstes halbjahr 2013 zurück.  
das starke resultat verdanken wir erhöhter Kundenaktivität und 
einem günstigen Umfeld für renditeoptimierungsprodukte, die zu 
profitabilität in sämtlichen regionen geführt haben. durch den ab-
schluss der neuen White-labeling-Kooperation mit der notenstein 
privatbank als teil der raiffeisen-gruppe konnten wir zusätzlich 
den nachweis für unsere White-labeling-strategie erbringen. die 
infolge änderung der eigentümerstruktur erlangte Unabhängigkeit 
mit der notenstein privatbank als neuer grossaktionärin wurde 
durch die Umfirmierung in leonteq nachhaltig unterstrichen.

Unsere Kundenbasis umfasste im ersten halbjahr 2013 515 Kun-
den, was einer steigerung von 27% gegenüber dem vorjahr ent-
spricht. das transaktionsvolumen stieg im jahresvergleich um 34% 
auf Chf 7.8 mrd. die durchschnittliche marge auf dem transak-
tionsvolumen belief sich auf 105 basispunkte im ersten halbjahr 
2013, was einem rückgang von 4% gegenüber dem ersten halb-
jahr 2012, aber einem anstieg von 3% gegenüber dem zweiten 
halbjahr 2012 entspricht. der rückgang gegenüber der vorjahres-
periode ist auf den erhöhten anteil des White-labeling-geschäfts 
zurückzuführen.

infolge der fokussierung auf skalierbare, automatisierte anlage-
produkte reduzierte sich die anzahl sogenannter grosser trans-
aktionen1 im ersten halbjahr 2013 auf sechs gegenüber neun im 
ersten und zwölf im zweiten halbjahr 2012. zum betriebsertrag 
trugen grosse transaktionen im ersten halbjahr 2013 4% bei, dies 
gegenüber 23% in der entsprechenden vorjahresperiode, was 
eine erhöhte ertragsdiversifikation widerspiegelt.

Unser betriebsertrag erhöhte sich im jahresvergleich um 29%  
auf Chf 81.9 mio. der Kommissions- und dienstleistungserfolg 
konnte um 18% auf Chf 64.6 mio. gesteigert werden. der han-
delserfolg stieg – in erster linie aufgrund der deutlich höheren 
Kundenaktivität – um 130% auf Chf 19.3 mio. Unsere White- 
labeling-partner trugen im ersten halbjahr 2013 47% zum be-
triebsertrag der gruppe bei, verglichen mit 24% im gesamten jahr 
2012. dieser anstieg liegt primär in der Umwandlung von efg  
international in einen White-labeling-partner begründet, die im 
rahmen der restrukturierung der gruppe vor dem börsengang  
im oktober 2012 erfolgte.

der geschäftsaufwand betrug im ersten halbjahr 2013 Chf 57.2 
mio. und stieg damit im vergleich zur entsprechenden vorjahres-
periode um 8%. höhere leistungsabhängige entschädigungen  
für front- und back-office-mitarbeiter im zuge des geschäfts-
wachstums führten zu einem anstieg des personalaufwands um 
18% auf Chf 35.9 mio. der um 6% auf Chf 17.3 mio. reduzierte 
sachaufwand unterstreicht den fokus auf Kosten und skalierbar-
keit. das Kosten-ertrags-verhältnis verbesserte sich um 14 pro-
zentpunkte auf 70% gegenüber 84% im ersten halbjahr 2012.

der gewinn vor steuern stieg im vergleich zum ersten halbjahr 
2012 von Chf 10.2 mio. auf Chf 24.7 mio. (+ 142%), und der 
Konzerngewinn erhöhte sich von Chf 9.6 mio. auf Chf 21.5 mio. 
(+ 124%).

segmentsresUltate
Unsere division structured solutions erhöhte gegenüber dem  
ersten halbjahr 2012 ihren betriebsertrag um 33% auf Chf 75.6 
mio. und den vorsteuergewinn um 139% auf Chf 28.5 mio.

Wir sind besonders erfreut über die starke entwicklung unserer 
internationalen Kernpräsenzen. die region asien verzeichnete  
einen anstieg ihres betriebsertrags um 145% auf Chf 9.3 mio. 
und erreichte mit einem vorsteuergewinn von Chf 2.2 mio. die 
gewinnzone. die region eU erhöhte den betriebsertrag um 122% 
auf Chf 10.2 mio. und erwirtschaftete einen gewinn vor steuern 
von Chf 4.6 mio. Unsere Kernregion, die mit der schweiz, mona-
co und guernsey die ersten und bedeutendsten einheiten des  
Unternehmens umfasst, konnte im ersten halbjahr 2013 ihren  
betriebsertrag um 16% auf Chf 56.1 mio. und ihren vorsteuer-
gewinn um 33% auf Chf 21.7 mio. steigern. da die zweignieder-
lassung der leonteq securities (europe) gmbh in madrid seit der 
eröffnung im jahr 2011 die kritische grösse nicht erreichen konnte, 
beabsichtigen wir deren schliessung im verlauf des jahres.

der betriebsertrag unserer division asset management & pension 
solutions ging im ersten halbjahr 2013 um 1% auf Chf 7.3 mio. 
leicht zurück, während der vorsteuergewinn im jahresvergleich bei 
Chf 2.3 mio. stabil blieb.

Kapital- Und risiKoentWiCKlUng
Unsere Kapitalentwicklung war im ersten halbjahr 2013 durch den 
aufbau unseres investmentportfolios geprägt. Unser anrechenba-
res gesamtkapital belief sich per 30. juni 2013 auf Chf 134.1 mio. 
gegenüber Chf 118.6 mio. per 31. dezember 2012. die gesamtka-
pitalquote betrug per 30. juni 2013 15.7% im vergleich zu 18.0% 
per jahresende 2012. Wie mit der bekanntgabe der jahresresul-
tate 2012 angekündigt, ist diese reduktion auf unter 16% die fol-
ge der verstärkten nachfrage nach eigenen emissionen, deren 
volumen per 30. juni 2013 Chf 2.0 mrd. erreichte, dies gegenüber 
ca. Chf 1 mrd. anfang februar 2013. die mehrheit dieser produk-
te ist non-Cosi, was das Kundenvertrauen in unser Unternehmen 
unterstreicht. aufgrund der eigenen emissionen haben wir ein  
investmentportfolio in der höhe von etwa Chf 1 mrd. per juni 
2013 aufgebaut.

der durchschnittliche value at risk (var) verblieb gegenüber 2012 
stabil bei Chf 1.2 mio.

neUer White-labeling-partner Und  
eigentÜmerstrUKtUr
Wir sind sehr zufrieden mit den fortschritten bei unserer White-
labeling-strategie im ersten halbjahr 2013. im märz konnten wir 
über den abschluss einer neuen White-labeling-vereinbarung mit 
der notenstein privatbank als teil der raiffeisen-gruppe berichten, 
was den nachweis für die machbarkeit der zum zeitpunkt des ipo 
beschriebenen strategie liefert.

1 definiert als einzelne primär- oder sekundärmarkttransaktionen auf einem  
einzelnen produkt, mit einem einzelnen Kunden sowie mit einer marge grösser  
oder gleich Chf 0.5 mio.



des Weiteren hat die notenstein privatbank ihren bereits beste-
henden aktienanteil am Unternehmen im ersten halbjahr 2013 
von 2.5% auf 22.75% erhöht. dies erfolgte durch den Kauf der von 
efg international gehaltenen anteile von 20.25% zu einem preis 
von Chf 70.2 mio. bzw. Chf 52 pro aktie. die neue eigentümer-
struktur wird unseren weiteren erfolg als führender entwicklungs- 
und infrastrukturpartner für investmentlösungen unterstützen. im 
zusammenhang mit der transaktion wurden pierin vincenz, ver-
waltungsratspräsident der notenstein privatbank und Ceo von 
raiffeisen schweiz, sowie adrian Künzi, Ceo der notenstein pri-
vatbank, im rahmen unserer generalversammlung als neue mit-
glieder des verwaltungsrates gewählt. pierin vincenz wurde vom 
verwaltungsrat zum neuen vize-präsidenten ernannt. pierin vin-
cenz und adrian Künzi ersetzen die vertreter von efg international 
john Williamson, giorgio pradelli und frederick link, die bei ab-
schluss der transaktion aus dem verwaltungsrat ausgeschieden 
sind. patrick de figueiredo und lukas ruflin wurden als mitglieder 
im verwaltungsrat bestätigt.

Unser grosser dank gilt efg international, seinen eigentümern 
und vertretern, die uns von der gründung im jahr 2007 über den 
aufbau des geschäfts bis hin zum börsengang und der Übertra-
gung des verbleibenden aktienanteils an die notenstein privat-
bank mit grossem engagement unterstützt haben. 

neben unseren beiden neuen verwaltungsratsmitgliedern pierin 
vincenz und adrian Künzi heissen wir des Weiteren roman Kur-
mann als neues mitglied der geschäftsleitung und Chief financial 
officer (Cfo) willkommen. roman Kurmann hat seine neue posi-
tion am 1. märz 2013 angetreten und ersetzt michael hartweg als 
Cfo ad interim. michael hartweg fokussiert sich seither wieder 
auf den ausbau des structured solutions-geschäfts und auf die 
entwicklung von strategischen initiativen.

nach abschluss des aktienverkaufs durch efg international haben 
wir die Umfirmierung unseres Unternehmens von efg financial 
products zu «leonteq» vorgenommen. mit dem eintrag ins han-
delsregister und dem markenwechsel in allen wesentlichen berei-
chen ist der neue firmenname bereits eingeführt.

aUsbliCK
trotz ökonomischer Unsicherheiten hinsichtlich der weiteren markt-
 entwicklung sind wir zuversichtlich, für das gesamtjahr 2013 ein 
solides ergebnis zu erwirtschaften. Wir sind sehr zufrieden mit 
unseren finanziellen und strategischen fortschritten im ersten 
halbjahr 2013. für den weiteren jahresverlauf sind wir optimis-
tisch, wir sind uns aber auch der noch ungelösten probleme im 
wirtschaftlichen Umfeld und der möglicherweise daraus resultie-
renden herausforderungen für die Kapitalmärkte bewusst. ent-
sprechend gehen wir das Wachstum weiter mit einer realistischen 
grundhaltung an. Unsere White-labeling-strategie, Kostenkontrol-
le und profitabilität bleiben im zentrum der aufmerksamkeit.

im namen des verwaltungsrates und der geschäftsleitung bedan-
ken wir uns bei unseren mitarbeiterinnen und mitarbeitern. ihr 
einsatz, ihre professionalität und ihr engagement ermöglichten 
erst unser erfolgreiches Wachstum. des Weiteren bedanken wir 
uns bei unseren loyalen Kunden und aktionären für das vertrauen 
in unser Unternehmen.

Jan Schoch
Chief executive officer

Peter Forstmoser
präsident des verwaltungsrates

peter forstmoser (linKs)
präsident des verwaltungsrates

jan sChoCh (reChts)
Chief executive officer
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leonteq ist ein integrierter anbieter von anlagedienstleistungen 
mit einer führenden position in der schweiz. ihre internationale 
präsenz umfasst zürich, genf, monaco, guernsey, frankfurt, paris, 
london, madrid*, singapur und hongkong. leonteq verfügt über 
eine moderne, integrierte plattform für anlagedienstleistungen, 

der verwaltungsrat trägt die verantwortung für die strategische 
ausrichtung und überwacht den geschäftsverlauf, während der 
geschäftsleitung mit dem Ceo an der spitze die führung des ta-
gesgeschäfts obliegt.

die auf flexibilität, innovation, Kundenservice und transparenz 
ausgerichtet ist, sowie über ein team erfahrener spezialisten. die 
namenaktien von leonteq (leon) sind an der siX swiss exchange 
kotiert.

die gesellschaft ist per 30. juni 2013 wie folgt organisiert:

Verwaltungsrat

risikoausschussrevisionsausschuss Vergütungsausschuss

präsident: peter forstmoser

jörg behrens (vorsitz) 
hans isler 

adrian Künzi

hans isler (vorsitz) 
jörg behrens  

patrick de figueiredo

peter forstmoser (vorsitz) 
pierin vincenz  
vince Chandler

geschäftsleitung

Chief executive officer

Cfo
Asset Management &  

pension Solutions
Structured  
Solutions

Coo
risk, Legal,  
Compliance

jan schoch

roman Kurmannsandro dorigomichael hartweg michael hölzle Ulrich sauter

*  Wie im juli 2013 angekündigt beabsichtigt leonteq die schliessung der zweignieder-
lassung madrid im verlauf des jahres.
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White-labeling 
leonteq bietet im rahmen des White-labeling-Konzepts dem je-
weiligen partner an, ihre infrastruktur in anspruch zu nehmen und 
dienstleistungen gemäss einem umfangreichen servicekatalog zu 
übernehmen. der partner profitiert hierbei von der skalierbaren  
it-infrastruktur und den umfassenden Kenntnissen von leonteq  
im bereich strukturierte anlageprodukte. im rahmen der Koopera-
tion gilt der partner als emittent der strukturierten anlageprodukte.

die geschäftsbereiche von leonteq sind structured solutions und 
asset management & pension solutions.

Structured Solutions
leonteq bietet sowohl standardisierte als auch massgeschnei-
derte lösungen im bereich strukturierte anlageprodukte an. dabei 
wird eine umfangreiche palette an basiswerten aus einer vielzahl 
von anlageklassen (wie aktien, indizes, rohstoffen oder Währun-
gen) abgedeckt. des Weiteren ist leonteq der grösste anbieter 
von pfandbesicherten produkten an der siX swiss exchange und 
bietet damit anlegern ein vehikel zur minimierung des emittenten-
risikos. das kundenorientierte denken und handeln gekoppelt mit 
einer skalierbaren it-plattform ermöglicht es, zahlreiche innovative 
produktstrukturen auf den markt zu bringen, die neue massstäbe 
im markt setzen.

Asset Management & pension Solutions
leonteq ermöglicht investoren zugang zu einer breiten palette  
dynamischer anlagestrategien und -themen aus einer vielzahl  
von anlageklassen. die asset management plattform erlaubt es, 
externe anlagestrategien effizient, kostengünstig und zeitnah um-
zusetzen. des Weiteren konnte leonteq sich in kurzer zeit als  
innovativer anbieter strukturierter anlageprodukte für anteilsge-
bundene lebensversicherungen im schweizer versicherungsmarkt 
etablieren. Um versicherungsunternehmen als Kunden Wettbe-
werbsfähigkeit in einer sich rasch wandelnden versicherungsbran-
che zu ermöglichen, wurde mit grossem technischem aufwand 
eine produktplattform geschaffen, die auf flexibilität und automa-
tisierung setzt.



LeoNteq AG 
Konsolidierte erfolgsreChnUng Und Konsolidierte gesamtergebnisreChnUng

für die sechs monate endend am

tausend Chf 30.06.2013
angepasst   

30.06.2012

Kommissionsertrag  66’549  55’074 

Kommissionsaufwand  (1’977)  (515)

erfolg Kommissions- und Dienstleistungsgeschäft  64’572  54’559 

erfolg handelsgeschäft  19’263  8’381 

Übriger betriebserfolg  (1’938)  506 

total Betriebsertrag  81’897  63’446 

personalaufwand  35’904  30’442 

abschreibungen  4’036  4’246 

sachaufwand  17’260  18’601 

total Geschäftsaufwand  57’200  53’289 

ergebnis vor Steuern  24’697  10’157 

ertragssteueraufwand  3’193  600 

Konzernergebnis  21’504  9’557 

davon den aktionären der leonteq ag zurechenbar  21’504  9’557 

Informationen zur Aktie

Unverwässertes Konzernergebnis pro aktie (Chf)  3.23  1.91 

verwässertes Konzernergebnis pro aktie (Chf)  3.22  1.91 

für die sechs monate endend am

tausend Chf  30.06.2013
angepasst  

30.06.2012

Konzernergebnis  21’504  9’557 

Übriges ergebnis, welches nicht in die erfolgsrechnung umklassiert wird

Kosten aus leistungsorientiertem pensionsplan  459  (1’259)

steuerlicher effekt  (97)  267 

total übriges ergebnis, welches nicht in die erfolgsrechnung umklassiert wird  362  (992)

Übriges ergebnis, welches in die erfolgsrechnung umklassiert werden kann

Umrechnungsdifferenzen  78  71 

total übriges ergebnis, welches in die erfolgsrechnung umklassiert werden kann  78  71 

Gesamtergebnis  21’944  8’636 

davon den aktionären der leonteq ag zurechenbar  21’944  8’636 

3 finanzergebnisse 1. halbjahr 2013 
 Unternehmensprofil 1. halbjahr 2013
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LeoNteq AG 
Konsolidierte bilanz

tausend Chf   30.06.2013 31.12.2012 

Aktiven

flüssige mittel 201’205 370’479

forderungen aus nicht abgewickelten transaktionen 390’714 656’141

barhinterlagen 97’881 82’135

handelsbestände 1’485’759 1’200’230

positive Wiederbeschaffungswerte 690’271 601’560

finanzielle vermögenswerte zum fair value ausgewiesen 1’116’662 170’426

latente steuerforderungen 3’734 2’733

sachanlagen 7’762 8’882

immaterielle Werte 17’473 15’587

sonstige aktiven 21’627 56’184

total Aktiven 4’033’088 3’164’357

Verbindlichkeiten

Kurzfristige geldaufnahmen 522’370 514’758

verpflichtungen aus nicht abgewickelten transaktionen 261’515 430’293

barhinterlagen 136’049 520’278

andere finanzielle verpflichtungen zum fair value ausgewiesen 53’850 31’945

sonstige verbindlichkeiten 66’908 48’994

negative Wiederbeschaffungswerte 824’089 747’221

finanzielle verpflichtungen zum fair value ausgewiesen 2’027’639 745’557

total Verbindlichkeiten 3’892’420 3’039’046

eigenkapital

aktienkapital 13’333 13’333

Kapitalreserven 63’590 70’257

Kumulierte erfolgsneutrale eigenkapitalveränderungen (3’585) (4’025)

andere reserven 223 143

gewinnreserven 67’107 45’603

total eigenkapital 140’668 125’311

total passiven 4’033’088 3’164’357
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rechtlicher Hinweis
diese publikation ist eine zusammenfassung und Übersetzung des offiziellen halbjahres-
berichts der leonteq ag («gesellschaft»). sie dient ausschliesslich informationszwecken 
und stellt keinen research dar. massgebend ist ausschliesslich der offizielle halbjahres-
bericht der gesellschaft. sämtliche angaben in dieser publikation erfolgen ohne gewähr. 

die vorliegende publikation und sämtliche materialien, dokumente und informationen, 
welche in ihr enthalten sind oder mit dieser verteilt werden, stellen weder ein öffentliches 
noch ein privates verkaufs-, Kaufs-, oder zeichnungsangebot hinsichtlich aktien oder ande-
ren effekten der gesellschaft oder jeweils unabhängig von deren sitz ihrer zweignieder-
lassungen und tochtergesellschaften dar. ferner will diese publikation niemanden dazu 
veranlassen und darf auch nicht so interpretiert werden, investitionstätigkeiten in irgend-
einem land aufzunehmen. 

diese publikation darf weder direkt noch indirekt personen zur verfügung gestellt werden, 
oder in länder gesendet beziehungsweise in oder aus solchen ländern vertrieben werden, 
sofern dies gesetzlich nicht oder nur eingeschränkt zulässig ist. diese publikation kann 
zukunftsgerichtete aussagen enthalten. dabei handelt es sich um aussagen, die beispiels-
weise aus Wörtern wie «glauben», «annehmen», «erwarten», «vorausplanen», «prognos-
tizieren», «könnte», «schätzen» usw. bestehen. zukunftsgerichtete aussagen unterliegen 
bekannten und unbekannten risiken, Unsicherheiten und anderen faktoren, die eine we-
sentliche abweichung zwischen den tatsächlichen ergebnissen, der finanziellen lage, der 
entwicklung oder der performance der gesellschaft, ihrer tochtergesellschaften, zweig-
niederlassungen sowie weiteren von diesen aussagen potenziell betroffenen und den zu-
kunftsgerichteten aussagen bewirken können. solche faktoren sind insbesondere, aber 
nicht abschliessend: (1) generelle markt-, gesamtwirtschaftliche und regierungs sowie 
regulierungstrends, (2) bewegungen in aktien- und devisenmärkten sowie zinsschwan-
kungen und (3) andere risiken und Ungewissheiten, die in der natur unserer geschäfts-
tätigkeit liegen. aufgrund dieser Ungewissheiten sollte man sich nicht auf zukunftsgerich-
tete aussagen verlassen. sofern gesetzlich nicht anders bestimmt, ist die gesellschaft, 
inklusive deren zweigniederlassungen, tochtergesellschaften, ihre jeweiligen organe, di-
rektoren, mitarbeiter und berater nicht verpflichtet, die in dieser publikation enthaltenen 
informationen, meinungen und zukunftsgerichteten aussagen zu erweitern, aktualisieren, 
revidieren oder an die aktuellen ereignisse, gegebenheiten oder Umstände anzupassen. 

die durch Cosi besicherten produkte (im folgenden «pfandbesicherte produkte») sind 
nach den vorschriften des «rahmenvertrages für pfandbesicherte zertifikate» der siX 
swiss exchange («rahmenvertrag») besichert. der emittent hat den rahmenvertrag zu-
sammen mit der leonteq securities ag («sicherungsgeber») am 10. september 2010 ab-
geschlossen, und der sicherungsgeber ist zur sicherstellung des jeweiligen Wertes der 
pfandbesicherten produkte zu gunsten von siX swiss exchange verpflichtet. die leonteq 
ag («sicherungsgeber») hat den rahmenvertrag entweder in ihrer funktion als emittentin, 
oder andernfalls zusammen mit dieser, am 10.09.2010 abgeschlossen und der sicherungs-
geber ist zur sicherstellung des jeweiligen Wertes der pfandbesicherten produkte zu 
gunsten von siX swiss exchange verpflichtet. 

die rechte der anleger im zusammenhang mit der besicherung der produkte ergeben sich 
aus dem rahmenvertrag. die grundzüge der besicherung sind in einem informationsblatt 
der siX swiss exchange zusammengefasst, welches auf «www.six-swiss-exchange.com» 
verfügbar ist. der rahmenvertrag wird den anlegern auf verlangen vom emittenten kos-
tenlos in deutscher fassung oder in englischer Übersetzung zur verfügung gestellt. der 
rahmenvertrag kann über den lead manager an der brandschenkestrasse 90, postfach 
1686, Ch-8027 zürich (schweiz), oder via telefon (+41 (0)58 800 1000), fax (+41 (0)58 800 
1010) oder e-mail (termsheet@leonteq.com) bezogen werden. 

eine Wiedergabe – auch auszugsweise – von artikeln und bildern ist nur mit genehmigung 
von leonteq ag gestattet. jegliche haftung für unverlangte zusendungen wird abgelehnt.

© leonteq ag 2013. alle rechte vorbehalten.
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Hinweis
das vorliegende Unternehmensprofil stellt eine Kurzversion des 
halbjahres berichts dar. der vollständige halbjahresbericht in eng-
lischer sprache kann bei leonteq bestellt werden und ist abrufbar 
auf www.leonteq.com/investorrelations.

ganz im sinne der nachhaltigkeit wurde diese publikation auf fsC-zertifiziertem 
papier klimaneutral gedruckt und garantiert eine weltweite nachhaltige Waldbe-
wirtschaftung.

es wurde ausschliesslich Ökostrom zur herstellung dieser publikation eingesetzt 
und die auslieferung erfolgte mit einem hybridauto.
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